TRES PASOS PARA UN MÁS FACIL FINANCIAMIENTO DE AUTOMOVILES

Si usted está planificando la compra de un automóvil o camión, es muy posible que usted sea uno de la gran mayoría de americanos que estudian bien por adelantado todos los detalles al respecto, antes de sentarse en el timón del auto y dar una vuelta de prueba. Usted aprende sobre opciones, colores, precios, y opiniones públicas sobre el vehículo. ¿Pero pensaría también usted, con la misma intensidad, en verificar el estado de su crédito así como investigar opciones sobre el financiamiento? Si no lo hace, ¡usted debería hacerlo!

Su concesionario trabajará con usted para ayudarlo a determinar un arreglo de financiamiento que esté en consonancia con sus planes. Pero siempre es una buena idea tener un sólido plan de acción sobre el financiamiento antes de poner pié en el salón de ventas del concesionario. AWARE, un grupo de líderes de la industria del financiamiento de automóviles, le recomienda que siga este fácil “rumbo de viaje” de tres pasos para llegar a las decisiones mejor documentadas sobre el financiamiento:

Paso Uno:  Estudie la Materia por Adelantado

· Haga una evaluación de su situación financiera y determine cuanto puede usted realmente pagar. Una lista de calculadores para el financiamiento de automóviles está disponible en la Internet visitando el sitio www.autofinancing101.org. 

· Consulte las guías para la compra de autos, la Internet y otras fuentes de información para determinar un campo de precios realistas para el automóvil que usted piensa comprar.

· Entienda las diferencias entre la compra y el arrendamiento de un automóvil. 

· Obtenga una copia de su historial de crédito a fin de que pueda corregir cualquier error que exista y, también, estar consciente de lo que los acreedores verían sobre su historial de crédito.

· Compare los porcentajes de tasas anuales y términos de financiamiento de múltiples fuentes, tales como bancos, compañías de financiamiento, y cooperativas de crédito.

Paso Dos:  Haga un Examen Comparativo 

· Manténgase dentro del área de precios que usted puede pagar.

· Negocie sus arreglos de financiamiento y términos del mismo de la misma manera que usted negociaría el precio del vehículo.

· Entienda el valor y costo de los productos opcionales tales como contratos de servicio a largo plazo, seguro de crédito, o protección garantizada del auto. Si usted no quiere ninguno de esos productos, no firme por los mismos.

· Lea cuidadosamente el contrato antes de firmarlo. Haga preguntas sobre cualquier cosa que usted no entienda. 

Paso Tres:  Esté Seguro de Cumplir con su Nueva Compra

· Haga los pagos correspondientes a tiempo. Pagos demorados o no hechos a tiempo pueden incurrir en penalidades por morosidad y las mismas aparecerían en su historial de crédito, lo cual puede tener un impacto adverso en su habilidad de obtener crédito en una futura ocasión. 

· Si usted financia el vehículo, esté consciente de que el banco, compañía de financiamiento o cooperativa de crédito que haya comprado el contrato de financiamiento de su concesionario ahora tiene un derecho de retención sobre el título del auto (y en algunos casos sobre el título actual) hasta que usted haya pagado el contrato por completo.

· Si usted encuentra dificultades en hacer sus pagos mensuales, hable directamente con sus acreedores. Trate de obtener un itinerario de pago revisado y, si es necesario, procure los servicios de una agencia sin fines de lucro que se especialice en orientación y asesoramiento en materia de crédito. 

Este Rumbo de Viaje para el Financiamiento de Autos le ha sido facilitado a usted por Americanos Bien Informados Sobre Aspectos Económicos de las Ventas al Detalle de Automóviles (AWARE), un grupo de lideres de la industria automotriz que han unido sus esfuerzos con el fin de educar a los consumidores sobre el financiamiento de vehículos. Para mayor variedad de herramientas, calculadores, y otra información sobre el financiamiento de vehículos – tanto en inglés como en español – visite el sitio web de AWARE www.autofinancing101.org. 

