10 Puntos Llaves de Referencia para Sabios Compradores de Autos

1)  Esté consciente de lo que usted puede pagar.  Decida que tipo de auto usted  

      realmente necesita, y establezca un campo de precios que se ajuste a su presupuesto.

2)  Investigue.  Obtenga toda la información que usted pueda encontrar – usando la 

      Internet, comprando guías y publicaciones para consumidores – a fin de aprender y 

      poner en lista lo más posible sobre vehículos.

3)   Revise su historial de crédito.  De esa manera, usted podrá ver por sí mismo lo que 

      los acreedores verán – además, usted puede corregir algún error que pueda existir. 

      Usted puede obtener copias gratis de su historial de crédito una vez al año de cada 

      una de las tres compañías nacionales de información sobre el crédito, llamando gratis 

      al 1-877-322-8228 o visitando el sitio web www.annualcreditreport.com. 

4)   Haga un examen comparativo. Compare las tasas de interés (“APR”) y otros 

      términos de financiamiento que son ofrecidos por varias diferentes fuentes, tales 

      como bancos, cooperativas de crédito y concesionarios de autos.

5)   Entienda la diferencia en la compra y el arrendamiento de un automóvil. Usted 

      puede obtener una copia gratis de una publicación del gobierno llamada “Keys to 

      Vehicle Leasing” (Las Llaves para el Arrendamiento de Vehículos), visitando el sitio 

      web www.federalreserve.gov/pubs/leasing. 

6)  Edúquese en todo lo que pueda. Esté seguro que usted está familiarizado con 
     palabras y expresiones comunes que usted posiblemente oirá o leerá – tales como 
     depósito, términos de financiamiento fijos o variables, y financiamiento en o fuera del 
     sitio de compra – cuando usted esté comprando o arrendando un auto. Usted puede 
     encontrar las definiciones de muchas de estas palabras o expresiones en el sitio web: 

     www.autofinancing101.org/spanish/resources/glossary.asp.

7)  Negocie.  Mantenga su calma, y tómese el tiempo que sea necesario para negociar el 

      precio del automóvil, así como la tasa de financiamiento que le han ofrecido.

8)   Entienda el valor y el precio de los servicios opcionales. Ejemplos de esos incluyen 

      seguro de crédito, protección garantizada del automóvil, y contratos de servicio a 

      largo plazo. Si usted no quiere ninguno de esos servicios, no firme por los mismos.

9)   Lea cuidadosamente el contrato antes de firmarlo. Haga preguntas sobre cualquier 

       cosa que usted no entienda.

10)  Haga sus pagos a tiempo. Pagos demorados o no hechos a tiempo pueden incurrir 

       en penalidades por morosidad y pueden aun causar la permanente recuperación de la 

       posesión del vehículo. Y un historial de morosidad en los pagos definitivamente 

       aparecerá en su historial de crédito, poniendo en peligro su capacidad futura de 

       obtener crédito.

Estos puntos llaves de referencia para sabios compradores de autos les han sido facilitados a usted por Americanos Bien Informados Sobre Aspectos Económicos de las Ventas al Detalle de Automóviles (AWARE), un grupo de líderes de la industria automotriz que han unido sus esfuerzos para educar a los consumidores sobre el financiamiento de vehículos. Para una mayor variedad de herramientas, calculadores, y otra información sobre el financiamiento de vehículos, visite el sitio web de AWARE en

www.autofinancing101.org. 

