Usted Tiene las Llaves para Tomar una Acertada Decisión sobre el Financiamiento de su Vehículo.

Es muy posible que usted entusiásticamente – y efectivamente – pueda investigar de cerca cada aspecto de la compra de un nuevo o usado automóvil antes de presentarse en el salón de ventas del concesionario.  De hecho, 6 de cada 10 de nosotros hacemos eso.  Nosotros aprendemos sobre las marcas, modelos, colores, acabados interiores, y qué tan rápido le tomaría a usted ir de cero a  60 mph.  Pero, ¿investigaría usted con la misma intensidad como financiar esta compra de tanta importancia? Probablemente no.
En realidad, la mayoría de los americanos ni siquiera revisan su historial de crédito antes de ir al salón de ventas del concesionario.  Un nuevo estudio realizado por Americanos Bien Informados Sobre Aspectos Económicos de las Ventas al Detalle de Automóviles  (AWARE – www.autofinancing101.org), revela que 3 de cada 4 consumidores no investigan ninguna opción financiera antes de hacer lo que, muy posiblemente, sea la segunda compra de mayor importancia en sus vidas.

La próxima vez que usted esté considerando la compra de un vehículo nuevo o usado, considere lo siguiente:

1. Determine lo que puede costear.  Si usted no lo ha hecho ya, ahora es el momento para crear un presupuesto para su familia.  Al tratar de determinar una cuota mensual cómoda de pago para su carro, también esté seguro de acomodar otros costos – seguro, gasolina y los costos de mantenimiento pueden ser diferentes de lo que usted está pagando ahora, por ejemplo.
2. Aprenda que cosas afectan la tasa del financiamiento.  Los financiadores de vehículos usan cierto número de factores para determinar la tasa de interés por financiamiento que ellos le ofrecerán a usted.  Típicamente, ellos revisan su puntaje de crédito, el cual está basado en un análisis automatizado de su historial de crédito.  Otros factores que pueden afectar la oferta del financiamiento incluye: el precio del vehículo que usted quisiera comprar, la disponibilidad de incentivos del manufacturero, la cantidad de su depósito inicial, las opciones para el pago de la deuda, y la duración del contrato de financiamiento.  La tasa de interés que le ofrezcan puede ser negociable.
3. Revise su historial de crédito.  De ésta forma, usted sabrá primero que verán los acreedores en su historial antes de que ellos lo hagan.  Esto le dará a usted una oportunidad para tratar de corregir cualquier error que pudiera haber en su historial, y sabrá si usted será considerado como un riesgo de buen crédito.  Visite www.annualcreditreport.com para obtener copia de su historial.
4. Edúquese.  Aprenda la diferencia entre arrendar y comprar.  Sepa los significados de los términos como “Tasa de Interés Anual,” “Protección de Auto Garantizada” y tasas de intereses fija versus variable.  Visite http://www.autofinancing.101.org/resources/glossary.asp para ver un buen glosario de términos financieros.

5. Investigue sus opciones.  El saber que opciones financieras están disponibles lo pondrá a usted en el mejor asiento para tomar decisiones.  Llame a su banco o cooperativa de crédito; hable con los concesionarios; considere opciones tales como la de un préstamo bancario sobre la equidad del valor de su hogar como  propietario.  El sistema actual de financiamiento de vehículos es intensamente competitivo, por lo tanto los concesionarios y otras fuentes de financiamiento tienen muchos incentivos para ofrecerle una tasa de interés competitiva o se arriesgan a que usted se vaya a otro lugar.  Al final, de cualquier modo, si usted financia por medio de su concesionario o en alguna otra parte, típicamente no hay penalidades para refinanciar si usted no está satisfecho.
6. Concéntrese en el paquete en total.  Haga una lista de cualidades y defectos para cada opción, incluyendo qué tanto tiempo estará pagando, la cantidad total que pagará por todo, qué tanto dinero en efectivo o valor de intercambio se puede poner de depósito inicial, la tasa APR de interés anual, y cualquier programa de incentivo del manufacturero.  A final de cuentas, asegúrese de considerar la oferta del paquete en su totalidad, y no solamente los pagos mensuales.
7. Solicite crédito dentro de un período de tiempo concentrado.  Generalmente hablando, averiguaciones múltiples de crédito pueden afectar de manera adversa su puntaje de crédito – pero no si usted limita sus solicitudes para financiamiento de autos dentro de un período de 14 días. 
    Ir de compras para el financiamiento de vehículos puede causar que 
    múltiples prestamistas requieran su historial de crédito, aunque usted solo 
    esté buscando por una fuente de crédito.  Para compensar por esto, programas 
    de computadoras que evalúan su crédito cuentan las múltiples averiguaciones 
    de financiamiento de autos en un periodo de 14 días como una sola     

    averiguación.  Adicionalmente, las averiguaciones de financiamiento de 
    vehículos hechas en los 30 días antes de la evaluación de crédito son 
    ignoradas, así que su puntaje no será afectado mientras esté de compras.
Estos consejos fueron ofrecidos a usted por AWARE, un grupo de líderes de la industria del financiamiento de vehículos que se han unido para fortalecer el entendimiento de los consumidores acerca del proceso de financiamiento de autos.  Para más herramientas, calculadoras, y otra información sobre financiamiento de vehículos, visite el sitio Web de AWARE:  www.autofinancing101.org. 
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