¿Ha Revisado Últimamente su Informe de Crédito?
El primero de septiembre marcó el aniversario primero en la entrega gratuita a los americanos de un informe de crédito a través de una de las tres agencias nacionales de informe de crédito del consumidor. La Ley de Transacciones de Crédito Justas y Precisas del 2003 (Fair and Accurate Transactions Acto f 2003) (“FACT Act” por sus siglas en inglés) fue puesta en marcha regionalmente el año pasado y permite a los consumidores a obtener una copia gratuita de su informe de crédito una vez al año de cada una de las tres agencias nacionales de informe de crédito de los consumidores: Equifax, Experian y TransUnion.
AWARE, un grupo sin fines de lucro dedicado a educar a los consumidores sobre financiamiento vehicular, aconseja a los consumidores que buscan comprar un auto o camión que primero obtenga una copia actualizada de su informe de crédito visitando https://www.annualcreditreport.com. Información imprecisa o no incluída en su informe de crédito podría afectar el financiamiento que se le fue ofrecido en el auto o camión nuevo. Los consumidores deberían considerar lo siguiente al momento de pedir y revisar su informe de crédito:
· Esparza sus pedidos: Tiene acceso a tres informes de crédito al año, uno de cada una de las tres compañías de informe de crédito del consumidor. No pida los tres informes de crédito a la misma vez. Esparza sus pedidos en el transcurso de un año para que pueda ver cambios recurrentes en su informe de crédito y revise si hay problemas persistentes.

· Entienda lo que se encuentra en su informe de crédito: Es importante saber y entender el tipo de información que ve en su informe de crédito. Esto incluye información de empleo; indagaciones sobre su historial crediticio en el último año; sus historial de pagos, incluyendo diferentes acreedores y si paga sus cuentas a tiempo; e información suya en el record público, tal como bancarrotas o ejecuciones hipotecarias.

· Revise su historial crediticio: Revisar su historial de crédito le deja ver lo que los financiadores de vehículos ven al revisar su solvencia para financiar un vehículo nuevo. Saber su historial crediticio y donde esta parado lo ayudará a entender las tasa de financiamiento que le son ofertadas, y le puede ayudar a negociar un financiamiento más efectivo. 

· Corrija errores antes de empezar a buscar un auto o camión nuevo: Usted puede corregir cualquier error antes de solicitar financiamiento para un auto nuevo o camión nuevo, así asegurándose de que su crédito es juzgado de forma precisa. Reporte cualquier inconsistencia que pueda encontrar en su informe de crédito a la compañía informativa de crédito por escrito, e incluya copias de documentos que apoyan su posición.

Recibir un informe de crédito actualizado puede ayudar a los consumidores a evaluar las ofertas competitivas que les son ofrecidas cuando buscan un financiamiento vehicular. Los consumidores deberían también tomar en cuenta otros consejos al navegar por el proceso de financiamiento de vehículo:
· Edúquese: Asegúrese de encontrarse familiarizado con términos comunes que probablemente tenga que escuchar o leer en el curso de la obtención de su informe de crédito, haciendo correcciones, y comparando o financiando un vehículo. Muchos de estos términos, incluyendo entrada o depósito, financiamiento de tasa fija o variable, y financiamiento “on” y “off-site” pueden ser encontrados en www.autofinancing101.org/resources/glossary.asp. 
· Desarrolle un presupuesto: Si todavía no tiene un presupuesto, ahora es la hora de crear uno. No se olvide incluir costos relacionados con el vehículo que sean ajenos al pago del auto nuevo, tales como seguro, mantenimiento, y gasolina. A la misma vez, asegúrese de hacer un presupuesto para otros objetivos financieros que pueda tener, tales como comprar una casa, educación contínua, o financiamiento de sus ahorros de jubilación. Realizar un presupuesto comprensivo puede ayudarle a determinar la clase de vehículo que en realidad puede costear.

· Realice una búsqueda de financiamiento: Existen varias fuentes de financiamiento para la compra de un vehículo, tales como bancos, cooperativas de crédito, compañías financieras, bancos de ahorro, préstamos de firmas de corretaje de descuento, y préstamos de equidad de casa. Esto ha creado un mercado altamente competitivo y tasa más bajas para todos los consumidores. Virtualmente todos los 22,000 concesionarios de vehículos ofrecen convenientemente la realización de una compra de punto único a través de ofertas de financiamiento “on-site” que ayudan a los consumidores en asegurar su financiamiento. La mayoría de concesionarios trabajan con cinco a diez diferentes bancos ó compañías financieras para así poder ofrecer ofertas competitivas a sus clientes. 

· Negocie: Financiadores de vehículos usan una variedad de factores para determinar la tasa de finanza que le ofrecerán. Sin embargo, acuérdese que talvez pueda negociar la tasa de finanza que se le es ofrecida tal como negociaría el precio del vehículo.

· Entienda la diferencia entre comprar y arrendar un vehículo: “Keys to Vehicle Leasing” (Claves para el Arrendar Vehicular) una publicación del Federal Reserve Board (Junta de Reserva Federal), provee información útil en este tema y puede ser bajado del Internet en www.federalreserve.gov/pubs/leasing.
· Realice los pagos a tiempo: Pagos tardíos o no realizados conllevan a cargos de retraso y pueden incluso causar que su vehículo sea reposeído. Un record de un mal pago puede también aparecer en su informe de crédito, dañando su habilidad de obtener crédito en el futuro.

Para más consejos, instrumentos, calculadores, y otra información en financiamiento vehicular, visite la página Web de AWARE en www.AutoFinancing101.org/spanish.
