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Recuerde el Financiamiento de Vehículos cuando evalúe Automóviles Nuevos y  Ofertas 
 

WASHINGTON, 8 de Noviembre de 2010 – Con los nuevos modelos de vehículos arribando a 
las salas de exposición de los concesionarios en todo el país, los consumidores que están 
considerando su próxima compra o arrendamiento deben pulir su conocimineto en el area de 
financiamiento de vehículos, dice Americans Well-informed on Auto Retailing Economics 
(AWARE).  
 
 “Mientras que un precio razonable, rendimiento y economía de combustible son consideraciones 
importantes en el proceso de compra de un automóvil, también lo es el financiamiento del 
vehículo,” dijo el vocero de AWARE Eric Hoffman. “Con tasas de financiamiento competitivas 
ofrecidas todo el año por múltiples prestamistas, los potenciales compradores de automóviles 
deben investigar para determinar que opciones de financiamiento son mejores para ellos.” 
 
Al prepararse para comprar o arrendar un automóvil, los consumidores deben: 

 Establecer un presupuesto y determinar cuanto pueden razonablemente gastar en el pago 
mensual de un automóvil. No deben aceptar términos que les harían exceder su 
presupuesto, incluso por unos pocos dólares. Cuando calculen sus gastos mensuales, no 
olviden considerar el costo de la gasolina, mantenimiento, estacionamiento, seguro y 
otros cargos. 

 Examinar su reporte de crédito, el cual puede afectar la tasa de interés que puedan 
negociar. En general, los consumidores que tienen un historial de pagar sus cuentas a 
tiempo son considerados buenos riesgos de crédito y por lo tanto tienen puntajes de 
crédito más altos. 

 Comparar las tasas y los términos de financiamiento ofrecidos por diferentes fuentes de 
financiamiento, incluyendo bancos, uniones de crédito y concesionarios. 

 Familiarizarse con el idioma común del financiamiento, como la Tasa Porcentual Anual 
(el costo de crédito por un año expresado en porcentaje) y el cargo financiero (el monto 
total de dólares que paga por usar el crédito). 

 Si arrendar es una opción porque le gusta tener un automóvil nuevo cada pocos años o 
porque desea una cuota menor, tenga en cuenta que acuerda un limite en las millas, puede 
tener que pagar por desgaste excesivo, y no será el dueño del vehículo cuando finalice el 
arrendamiento. 

  Decidir las funciones extras (con las que puede venir el automóvil) que usted quisiera y 
que serian un gasto adicional hacia la compra del automóvil y aquellas que puede dejar 
de lado. Ejemplos incluyen interiores de cuero, sistema de navegación integrado o base 
de teléfono. 

 
AWARE es un esfuerzo de la industria de financiamiento de vehículos para ayudar a los 
consumidores a entender como funciona el financiamiento de vehículos. La organización provee 
a los potenciales compradores de vehículos nuevos y usados con las herramientas y recursos que 
necesitan para navegar el proceso de financiación de automóviles. El sitio Web de AWARE 
www.autofinancing101.org incluye materiales en ingles y español.  
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Los miembros de AWARE incluyen: American Financial Services Association, National 
Automobile Dealers Association, National Association of Minority Automobile Dealers, 
American International Automobile Dealers Association, Ally Financial, American Honda 
Finance Corp., American Suzuki Financial Services, AutoNation, Ford Motor Credit Company, 
Group 1 Automotive, Inc., Lithia Motors, National Auto Finance Co., Nissan Motor Acceptance 
Corp., Nuvell Financial Services, Saab Financial Services Corp., Sonic Automotive, Inc., Toyota 
Financial Services, United Auto Group, Inc. y Wells Fargo Auto Finance. 
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